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↑De teelt van winterrogge 

heeft normaliter weinig 

bemesting en gewasbe-

schermingsmiddelen nodig. 

In 2024 moest Beijering 

vanwege de nattigheid wel 

fungiciden spuiten tegen 

schimmels. Insecticiden 

gebruikt hij niet in zijn 

roggeteelt.

Met een opbrengstprijs van € 170 per ton levert de rogge een opbrengst van 

€ 892,50 op. “Minus de kosten van € 770 per hectare hou ik daar € 122,50 

per hectare aan over”, zegt Beijering. “Dan kan ik beter zomergerst voor 

zaaizaadvermeerdering telen, wat dit seizoen tussen 8 en 8,5 ton per hectare 

heeft opgebracht.”
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€ 892,50 op. Minus de kosten van € 771 per hectare hou 

ik daar € 121,50 per hectare aan over. Dan kan ik beter 

zomergerst voor zaaizaadvermeerdering telen, wat 

dit seizoen tussen 8 en 8,5 ton per hectare heeft opge-

bracht.” Na de oogst van de rogge zaait Beijering blad-

rammenas in als groenbemester met een bemesting 

van 15 kuub varkensmest.

Lokale afzet

In Nederland wordt heel weinig rogge geteeld, onge-

veer 2.500 hectare per jaar. Bakrogge komt grotendeels 

uit het buitenland. De rogge die Beijering teelt, gaat 

naar Agrifirm. “De afzet is lastig. Vanwege lage volu-

mes gaat de rogge weg als veevoer en niet als bakrogge 

en dat drukt de opbrengstprijs”, zegt Lensing. 

Binnen het project NIL Drentsche Aa wordt ook 

gezocht naar mogelijkheden voor lokale verwerking en 

afzet. “In Rolde zit een molenaar. Voor de rentabiliteit 

van de roggeteelt zou lokale verwerking van rogge tot 

bijvoorbeeld Drents roggebrood een veel betere optie 

zijn”, zegt Beijering. 

“Want alles staat of valt met een goede afzet en 

opbrengstprijs voor telers. Mijn erwten gaan naar een 

veehouder die de erwten plet en voert aan zijn koeien. 

Hiervoor geldt ook dat afzet van erwten naar HAK 

dubbel zoveel oplevert, maar in onze regio zit helaas 

geen verwerker, dus daarom gebeurt dat niet.” ■

‘Voor de rentabiliteit van de 
roggeteelt zou lokale verwer-
king veel beter zijn’


